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Retningslinjer for markedsfgring og profilering

1. Formal
Dette vedlegget regulerer forhandlerens bruk av Nordpeis’ varemerker, produktnavn,
markedsmateriell og profilering i forbindelse med markedsfgring og salg av Nordpeis-
produkter.

Formalet er 3 sikre:

o enhetlig og profesjonell presentasjon av Nordpeis-merkevaren

o korrekt og lovmessig markedsfgring av produkter

o ivaretakelse av Nordpeis’ omdgmme og kommersielle interesser

e Nordpeis gnsker gjennom disse retningslinjene a bidra til at forhandler far tilgang til
profesjonelt markedsmateriell, sterk merkevareprofilering og et tydelig
konkurransefortrinn i markedet

2. Bruk av varemerke og profil

Forhandler gis en ikke-eksklusiv og ikke-overfgrbar rett til a bruke Nordpeis’ varemerke,
logoer og produktbilder i den utstrekning det er gnskelig for markedsfgring og salg av
Nordpeis-produkter.

Informasjon om profilmanual og mediabank finnes her: https://www.nordpeis.com/no/for-
forhandlere

Bruken skal:

e vere i samsvar med Nordpeis’ gjeldende grafiske profilmanual
e Dbenytte bilder og materiell fra Nordpeis’ mediabank
e fremsta profesjonell og i trdd med merkevarens identitet.

Forhandler kan ogsa benytte egne bilder og egenprodusert innhold i markedsfgringen av
Nordpeis-produkter. Det er da viktig at produktene presenteres pa en profesjonell,
inspirerende og kvalitetsmessig god mate som ivaretar bade produktets uttrykk og
Nordpeis’ merkevare.

Nordpeis stiller oppdatert markedsmateriell, produktbilder og profilressurser tilgjengelig
for forhandler for a bidra til effektiv og profesjonell markedsfgring pa tvers av kanaler.

3. Digital markedsfgring

Forhandler som markedsf@rer eller selger Nordpeis-produkter digitalt skal presentere
produktene korrekt og oppdatert.

Dette innebaerer blant annet a:


https://www.nordpeis.com/no/for-forhandlere
https://www.nordpeis.com/no/for-forhandlere
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o oppgi riktige tekniske spesifikasjoner, herunder energiklassifisering,

e benytte korrekte produktnavn og oppdatert produktinformasjon,

e bruke godkjente produktbilder og materiell fra mediabanken eller egne bilder som
holder god kvalitet,

e presentere produktene pa en mate som styrker kundeopplevelsen og tilliten til bade
forhandler og Nordpeis-merkevaren.

4. Samarbeid og merkevarebygging

Nordpeis og forhandler har en felles interesse i 8 bygge en sterk merkevare og skape gode
kundeopplevelser. Retningslinjene skal derfor ikke oppfattes som begrensende, men som et
verktgy for a sikre kvalitet, gkt synlighet og profesjonell profilering i markedet.

Gjennom samarbeid om markedsfgring og profilering kan forhandler oppna:

e gkt troverdighet gjennom tilknytning til en etablert merkevare,
o tilgang til profesjonelt markedsmateriell og kampanjer,

e Dbedre synlighet i markedet,

o styrket digital tilstedevaerelse,

o gkt kundetillit og salgsstgtte.

Nordpeis gnsker et aktivt samarbeid med forhandler og oppfordrer til Igpende dialog om
markedsaktiviteter, kampanjer og lokale initiativ.



